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Logical Selling System 2 - LSS2
Praxistraining

Ein Seminar der Verkaufsschulung
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Das Aufbau-Seminar Logical Selling System LSS2 setzt effizientere Massstabe im persénlichen und
telefonischen Verkauf und verfolgt konsequent den Einsatz der im LSS1 vorgestellten Instrumente
und Techniken.

LSS2 ist in der Praxis entstanden. Aus konkreten Erfahrungen in vielen Unternehmen. Es

kombiniert die erfolgreichen Vorgehensmethoden zu einem schlagkréftigen, klaren und logischen
Verkaufssystem. Daher auch sein Name.

Das wesentlichste Ziel ist, die taglichen, telefonischen Kundenkontakte im Unternehmen zu

optimieren und die notwendigen persénlichen Kundenkontakte in gewinnbringende
Verkaufskontakte umzuwandeln.

Zielsetzung des Seminars
Die Teilnehmenden erarbeiten und erweitern praktische Kenntnisse:

wie Nutzen als Grundlage des Verkaufs
wie Wirkungsvolle Fragetechnik in der Praxis

wie Einwandbehandlung und Argumentation im Verkauf
wie Audotraining und Analyse von Verkaufsgesprachen

Seminarort
Das Seminarhotel wird durch Sie nach ihren Bedurfnissen festgelegt und organisiert.

Seminartermin und Seminarzeiten
1. Tag, 0830 Uhr bis 1700 Uhr
2. Tag, 0830 Uhr bis 1700 Uhr

Seminarleitung

Der Seminarleiter Pius Eberhard hat jahrelange Erfahrung in der Ausbildung
fur Mitarbeiter in Beratung und Verkauf verschiedener Branchen. Er ist

lizenzierter STRUCTOGRAM® und TRIOGRAM® Trainer.

Seminarmethode

Gemeinsame Stofferarbeitung durch Lehrgesprache, Rollenspiel, Einzel- und
Gruppenarbeiten. Dieses Seminar wurde fir die Anspriche und BedUrfnisse der heutigen Praxis

entwickelt.



SEMINARPROGRAMM Tag 1
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SEMINARPROGRAMM Tag 2
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